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Rasterska pika,
ki ustvarja kvaliteto

Domaci strokovnjaki

Gregor Murn

V mesecu juliju smo
obiskali podjetje
MEGAGRAF d.o.o0. na Ko-
seski 8 v Ljubljani, katero
sta v maju 1995 ustanovila
Crosfield instruktorja
Gregor Murn

in Edmond Linhart.

o desetletnem potepanju iz re-
Ppra v repro studio po vsej Evro-

pi, kot inStruktorja podjetja
Crosfield, sta se g. Gregor Murn in g.
Edmond Linhart dogovorila s podjetji
Crosfield, DuPont in Agfa za nadalj-
nje sodelovanje v obliki zastopstva v
Sloveniji.

Januarja 1996 je bila otvoritev
demo centra, centra za $olanje ka-
drov, prodaje reprofotografske opre-
me ter studija za oblikovanje, fotogra-
fijo in izdelavo fotolitov oziroma pri-
prave za tisk.

Velika Zelja obeh lastnikov je bi-
la izpopolniti znanje operaterjev re-
pro opreme pri nas. Na Zalost ni veli-
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kega zanimanja za tovrstno speciali-
stiéno izobraZevanje. Po mnenju
g.Murna je trg opremljen z dovolj
kvalitetno opremo, a problematika
sploSne kvalitete na slovenskem trgu
se kaZe v tem, kako znajo posami¢na
podjetja to opremo izkoristiti. Prego-
vor pravi ,znanje je bogastvo”, boga-
stvo pa se ne rodi preko no¢i. Za osvo-
jitev znanja je potreben ¢as, ki ga na
neorganiziranem trgu ni na pretek.
Na graficnem podroc¢ju v Sloveniji pa
dasa pravzaprav ni, kar je posledica
povrsne priprave projektov od osnov-
nega narocnika do zadnjega kon¢ne-
ga izvajalca, torej je nepoznavanje
tehnoloskih postopkov v celotni veri-
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gi izvajalcev dolo¢enega projekta.

Na zalost smo v zadnjem letu
opazili, da v Sloveniji ne obstaja pra-
vo zdruzenje , grafikov”; ¢e pa kje ob-
staja, vpliva na trg negativno, saj o de-
lovanju ali pozitivnih aktivnostih ni-
smo bili obveséeni, dodaja g. Murn.
Zaradi negativnih trenj med samimi
grafiénimi podjetji glede kvalitete in
cene ,soseda” je dana$nja cena izdel-
kov v reprostudijih in tiskarnah zelo
nizka, temu primerna pa seveda tudi
kvaliteta. Prav tako ni stimulativnega
odziva zaposlenih, saj je povpredje
osebnih dohodkov nizko.

G. Murn in g. Linhart, ki je avsrij-
ski drzavljan in se je prvi¢ poblizje
srecal s Slovenijo v maju 1995, sta
nam obrazlozila potek dela oziroma
pristop 8olanja, priprave in prodaje do
realizacije posamic¢nih projektov, ko
sta jih izvajala po vsej Evropi leta in
leta. Vsekakor smo zagovorniki mar-
ketinskega gesla ,,go and sell”, pravi
g.Linhart. S pristopom je potrebno
oziveti idejo kupca, jo projektno in fi-
nan¢no dodobra obdelati, pripraviti
trzno strukturo za zapolnitev kapaci-
tet opreme in zagonskega obdobja,
izobrazevanje kadrov. Tovrstno pred-
¢asno izobraZevanje kupcu omogoca
takojsen popoln izkoristek opreme.
Mnogotera podjetja v tujini, s kateri-

mi sodelujemo 3e danes, so priprav-
liena ob nakupu opreme najeti in-
$truktorja za obdobje enega ali dveh
mesecev, ki kupcu v popolnosti izpe-
lje program imenovan TQ (Total Qua-
lity)na osnovi trznih zahtev kvalitete
in hitrosti. Z nekaterimi od teh podje-
tij sodelujemo vsako leto v okvirih te-
denskega dodatnega izobraZevanja.
Vsekakor moramo poudariti, dodaja
g. Murn, da nam proizvajalci opreme
omogocajo vsako leto dodatna izo-
braZevanja. Na koncu smo obvezni v
obliki testa pozitivno izkazati pridob-
lieno znanje. Tako se je oblikovala
skupina 14-ih tovrstnih specialistov iz
vsega sveta, ki se na osnovi novih pro-
duktov na trgu in interesov proizva-
jalca sestane, preizkusi opremo in od-
da svoje nevtralno mnenje. Vsi ti ¢la-
ni skupine delajo oziroma smo bili
zaposleni pri enem od proizvajalcev
opreme. Seveda so vsa mnenja ano-
nimnega znacaja, kajti nihce od proi-
zvajalcev ne Zeli ogrozati zdravega
konkuren¢nega odnosa, saj s tem na-
pravi sam sebi velike nevsecnosti, ker
vemo. Mascevanja in obrekovanja v
tem smislu, je v Sloveniji trenutno na-
prodaj veliko po zelo ugodni ,,nizkot-
ni” ceni.

Dana3nja tehnologija oziroma iz-
delki vseh proizvajalcev repro opre-
me so na izredno visoki in identi¢ni
ravni kvalitete. Zadnjih nekaj mese-
cev je problem proizvajalcev dobavni
rok - od 4 do 8 tednov. Upamo si trdi-
ti, da dobavitelj ni resen, ¢e ne doba-
vi opreme v pogodbenem roku.V nas-
protnem primeru ima dobavitelj zelo
slabo pripravljen projekt oziroma ne-
zadostno znanje za popolno izpeljavo
projekta. Zatorej priporocamo kup-
cem pred¢asno zavarovanje dobave v
dogovorjenem pogodbenem roku.

Za prijazno vabilo in 'kiepet
se urednistvo obema lepo
zahvaljuje.

Kmalu ponovno nasvidenje!
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Grazer Druckformenhersteller nimmt Studio 9700 R von Crosfield in Betrieb

Vor drei Jahren hat Repro Kolbl einen mit Quickview und SDT ausgestatteten Magnascan

646 fur die Eingabe/Ausgabe und eine Sirius Workstation fiir die Seitenmontage installiert.

Jetzt wurde die Konfiguration um das EBV-System Studio 9700 R von Crosfield und eine
DTP-Anbindung (Studiolink 9) erweitert. P & D sprach mit Karl Kolbl.

Das Crosfield Studio 9700 R gilt weltweit
— dank der RISC-Technologie — als eines
der schnellsten Seitenmontagesysteme.
Die Schnelligkeit des Systems war auch
fir Karl Kolbl ausschlaggebend fiir die
neuerliche Erweiterung seiner Crosfield-
Konfiguration. Mit seinen neun Mitarbei-
tern ist das Grazer Reprostudio zu klein,
um ausschlielich Kataloge zu produzie-
ren, und zu grol, um von Ansichtskarten
zu leben.

Karl Kolbl: , Wir miissen die komplette
Druckvorstufenpalette abdecken. An
einem Tag sind 50 Magazinseiten zu
produzieren, dann wieder ein hoch-
wertiger Kunstkatalog. Dazwischen
gibt es immer wieder Farbinserate als
Schnellschiisse. Das heifst, auch Jobs,
die erst am Abend in das Reprostudio
kommen, missen noch zeitgerecht fer-
tig werden. Das alles geht nur mit einem
schnellen EBV-System.”

Auch das wirtschaftliche Umfeld der
letzten Jahre darf nicht ibersehen wer-
den. Einerseits war das Reprounterneh-
men voll ausgelastet, zum anderen sind
die Preise verfallen, die Lohne aber ge-
stiegen.
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Vor der Studio-Installation hat es bei Repro
Kolbl pro Jahr fast 3 Mio. Schilling Lohn-
kosten in der Handmontage gegeben. Jetzt
bewegt sich dieser Kostenfakior in Rich-
tung Null. Karl Kolbl: ,Wir haben die
Lohnkosten reduziert und gleichzeitig die
Dienstleistungspalette erhoht.”
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René Matula (Crosfield) und Karl Kolbl.

DTP-Anbindung mit Studiolink 9.

Da der zweite Magnascan 656 (Einga-
be/Ausgabe) bereits im Vorjahr ange-
schafft wurde, ging es bei der jelzigen Stu-
dio-Installation, inklusive DTP-Anbindung
und Glasfaseroptik-Netzwerk GALAN, um
weniger als die jdhrlichen Kosten in der
Handmontage, in denen die Materialko-
sten — Montagefolien, Ulano, Tageslichtfil-
me usw. — nicht berticksichtigt sind.
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Natiirlich hat sich auch Karl Kolbl vor der
Entscheidung fiir das Crosfield-Studio in-
tensiv mit der Mac-Welt auseinanderge-
setzt. Selbst ein ,Fat-Mac” kommt, so
Kolbl, aber nicht an die Leistung des Stu-
dio 9700 R heran. Jeder weitere Mac-Ar-
beitsplatz hétte zusdtzlich die Personalko-
sten erhoht. Die Entscheidung fir Cros-
field war also gar nicht so schwer. Karl
Kolbl: ,,Ein Drucker kann leicht mit einer
DTP-Konfiguration arbeiten. Ein Teil mei-
ner Kunden kommt aber dann zu mir,
wenn es mit seiner DTP-Losung nicht
mehr geht. Als Spezialist muB8 ich schnell
und flexibel sein.”

Natiirlich war aber die Offnung des Cros-
field-EBV-Systems zur Mac-Schiene abso-
lut notwendig. Fast wochentlich wird die
Gruppe der Kolbl-Kunden groRer, die Sei-
ten am Mac mit XPress oder PageMaker
selbst bearbeitet. Mit dem auf einer SUN-
Sparc 10 aufgesetzten Studiolink 9 — eine
OPI-Funktion ist integriert — ist die Zusam-
menarbeit mit den DTP-Anwendern fiir
Repro Kolbl zufriedenstellend gelost.

e

s  Fen b Il adim
SOUverane insiananon

,Dickes Lob” gibt es fiir das Crosfield-
Team wegen der reibungslosen Installa-
tion des Seitenmontage-Systems. Ein kom-
pletter Elektrikplan fiir den Elektro-Profes-
sionisten vor Ort, ein durchdachter, auf ei-
nen optimalen Arbeitsablauf ausgerichte-
ter Aufstellungsplan und eine nur zweitd-
gige Installation durch ein gut vorbereite-
tes Techniker-Team ermdéglichten dem
Grazer Reprostudio eine nahezu ununter-
brochene Produktion.



Wenige Monate vor der EBV-Installation hat Kolbl einen ehe-
maligen Crosfield-Mitarbeiter mit Studio-Erfahrung angestellt.

Ein zweiter Magnascan 656 wurde bereits im Vorjahr installiert.

Bei Repro Kolbl hat man durch das Studio 9700 R einen gewal-

tigen Schritt nach vorn gemacht. Stillstand wiirde aber letztlich
Riickschritt bedeuten. So iiberrascht es nicht, daB Karl Kolbl den
Schritt in Richtung PostScript, die Photo CD, den Digitalproof
sowie die Erweiterung der derzeit zur Verfligung stehenden
sechs Gigabyte Speicher als niachste Entwicklungsschritte be-
zeichnet.

Karl Kolbl: ,Um fertige Studio-Seiten tiber einen Farbdrucker
oder einen Farbbelichter ausgeben zu konnen, miilsten sie in
PostScript umgerechnet werden. Wir konnten das auch als
Dienstleistung fiir Satzstudios anbieten. Fiir die Photo CD
spricht der schnellere Zugriff und fiir den Digitalproof die im-
mer stirkere Kundenakzeptanz.”
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Wir prasentieren
ein umfangreiches
Maschinen- und
Anlagenprogramm
fir Buchbinderei, |
Weiterverarbeitung, ||
Zeitschriften- und |
Zeitungsexpedit
aus einer Hand.

e Partner

' PROSYSTEM Richter

Produktionssysteme fiir Druck
und Weiterverarbeitung GmbH.

A-1180 Wien, Antonigasse 44 -46
Tel. (0222) 4031611-0, Fax (0222) 4031611-9




